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L. G.Cen: Jemljite Tajvan
resno, smo dober trg!

Tajvanski <m§uom_m5% Hmmm Bo<m @o&m v Evropi, tudi v Sloveniji

TANJA SMREKAR ISKRIC
lanja smrekar@finance.si

zﬂuwnm odli¢no hranoin vi-
no, tudi pivo.Innasasrcaje
najlaze osvaojiti prav po tej
poti - skozl jeda¢o in pija-
&o,« pravi veleposlanik Taj-
vanamnaDunajuLjen-Gene
Cen, ki je pristojenza Av-
strijo, Hrvasko in Sloveni-
jo.Naobisku v Ljubljanise
jepogovarjal tudi znekate-
rimi viadnimi usluZzbenci
in gospodarstveniki, ki jih
konkretno ne imenuje. Pra-
vipa: »Upam, danambo
uspelo kaj narediti skupaj
in dabodo poslovneZizain-
teresirani, da se predstavi-
jo vnasem glavnemmestu
Tajpej. Za zdaj smo pribe-
sedah. Stejejo pa dejanja’«

Cen iS¢e nove poslovne par-
tnerje za 23-milijonski Tajvan,
uradno Republiko Kitajsko. Je
zelo dostopen, in - kot pravi -
&e kdo iSée priloznosti na Taj-
vany, bo vesel, ¢e se bo ogla-
sil pri njem.

Otoski Tajvan je danes precej
poslovno prepletens celinsko,
komunisti¢no Ljudsko repu-
bliko Kitajsko, ki je tudi njego-
vanajvecja zunanjetrgovinska
partnerica. Menjava med celin-
gko Kitajsko (skupajs Hongkon-
gom) in Tajvanom znasa okoli
124 milijard evrov. Zacelinoin
otokom, ki ta hip dobrosodelu-
jeta, so sicer desetletja politi¢-

nih napetosti. Leta 1949 je na-

ANKETA
Bosel s ]

mrectakratna kitajskavladana
¢elus Cankajskom prebegnila
naTajvan.

[3 Vas glavni partner je celin-
ska Kitajska, Kjer se gospo-
darska rast upocasnjuje. Kje
vidite nove priloznosti?

Politika nase vlade je, da i3-

@ Veleposlanik Tajvana na DunajuLjen-Gene Cen is&e poslovne stike prinas.

¢e nove partnerje v Evro-
pi, v ZDA. V zahodni Evropi
imamo Ze dobre povezave.
Vzhod pa je za nas nov, am-
pak potencialno zelo zani-
miv trg. Na Zalost se te drza-
ve zdaj ubadajo z recesijo in
tudi menjava s Slovenijo upa-
da. Vendar panireceno, dase

konkurirati

jielrebak it »mmaﬁﬁ cenam

& Uros Merc, Bisol: »Na Tajvanu kupujemo sonéne celice. Te so drazje od kitajskih,
asobolj kakovostne. Lahko birekel, da bi se morali tudimi zgledovati po Tajvancih,
evropsko ali japonsko kakovost ponujajo po niZjih cenah kot Evropeici ali Japoncl.
Poslovati z njimi je tako kot poslovati s komerkoli. Vsi veliko govorijo o dolgoronem
partnerstvu, defansko pa pri poslu upostevajo kratkorocne interese. Na pogajanjih
sotrdi, a kulturni. Sicer pa Tajvanci delajo veliko ve¢ kot mi, so manj placani, a zelo
ponosni na to, dalahko delajo in pripomorejo k razvoju druzbe. Tehnolo3ko je Taj-
vannaravni Japonske.«
8 Natasa Turk, GZS: »Priloznosti na tem trgu izkoris¢ajo predvsem tista slovenska
podjetia, ki Ze poslujejo na Kitajskem. Glede na sestavo uvoza blaga - racunalnikiin
oprema zanje pomenijo skoraj polovico - bibilo treba povecati obsegizvoza sestav-
nih delov za elektri¢ne aparate, kot so kondenzatorii in elektromotorii, ter organizi-
rano predstavitl moZnosti sodelovanja s slovenskimi razvifalci programske opreme.
Pri prodoru na Tajvan podjetiem svetujemo, naj spremljajo panoZnesejmena Tajva-
nu ter se s Tajvandi sre€ujejo na sejmih in konferencah v Evropi.« ’

B Olga Mo¢ilnik, Metal Ravne, skupina SLY - Slovenska industrifajekla: »Jeklo ~
smo v Tajvan zaceli prodajati pred 13 leti. Prodajamo jekla za proizvodnjo orodij za
avtomobilsko industrijo, elektroniko in ra¢unalniske zaslone. Letos prodajo v pri-
merjavi zlani povedujemo, araven cen, Kijih dosegamo, jenizka. S pla¢ilini tezav,
kupci navadno odpirajo nepreklicne dokumentame akreditive. Jeklo tja po3iljamo

prek Luke Koper, ladje pa pristanejo v pristani$¢ih Kelungin Tajéung. Delamo prek

zastophika, imamo prodajni katalog, preveden v Kitajs¢ino, prodajamo pa tudine-
posredno sami. Glede na visoko razvitost malih in srednjih podjetij ter njihovo odprtost je na tajvan-
skem trgu zelo veliko priloznosti. Kupci so zelo prilagodljivi. Zaradi velike konkurence se sre¢ujemo
z zahtevo, da so nasi izdelki cenovno konkurenéni kitajskim, Kitajci sicer ponujajo ¢edaljeboljso ka-
Kovost. Ta trg je zelo obéutljiv za spremembo vrednosti dolarja; ko ta v primerjavi z evrom upada, se

nam prodaja ob¢utno zmanjia.«

MATEJA BERTONCELJ
mateja bertoncelj@finance st

I.r

‘

y

Nasa mn:ﬁuﬂwiw nimnmu velika.

Slovenska woﬂaﬂ_m skupnost
bi morala Tajvan jemati resno.
Posebej zdaj, ko mqu mﬁnﬁm

s

sodelovanje ne bi moglo spet
povecati.

@ Kje vidite moznosti za so-
delovanje med nami?

K vam izvazamo elektroniko,
racunalnike, kolesa, vi pa k
nam medicinske izdelke, stro-
je, tudi obleke. Trga sta lahko
zanimiva drug za drugega in

ravnone wﬁd?

lo dobro vino. Morda ga res ni
dovolj za ves Tajvan, gapajeza
stranke, ki si dobro vino lahko
privoscijo.

@ Vi pa imate precej dobro
pivo, kajne?

Da, tajvansko pivojedobro. Ga
pa veliko tudiuvozimo. Tajvan
je namrec zelo vro¢ in poraba

zato poskusam pospesiti trgo-  pivaje velikanska.

vinomed drzavama. Predvserm

izvoz iz Slovenije v Tajvan, saj G Ste poskusili tudi sloven-
zdajmikvamizvozimozaprib-  sko pivo?

lizno petkrat vec, kot iz Slove- Da. Unioninlasko stazelo dob-
nije uvozimo. Menim, damo- rainmislim, dabilahkoimelav
ra za dobro sodelovanje med Tajvanudobertrg(efpivovarn

drZavami trgovina te¢i v obe
smeri. Tako poskuSamo tajvan-

Dusan Zorko zakomentarnibil
dosegljiv, op. ).

ska podijetja pouciti o Sloveniji.

Pogovarjalsemseznekaterimi @ Se vedno pane vidimo veli-
predstavniki GZS, dabiskupaj ko tajvanskih turistov ...
organiziraliseminarvTajpeju, Priloznosti na tem podrocju
da se nasim pomembnim po- so. Na teden je sedem poletov
slovnezem predstavislovenska iz Tajpeja na Dunaj, vsi so pol-
gospodarska delegacija. Veste, ni. Vecina potnikov vresnicine
Tajvan ﬁ_mmwamaouoe.wc& in  grev Avstrijo, temvecso turist,
nasa kupna moé je precej veli-  kigredo prek Dunaja naCesko
ka. Slovenska poslovna skup-  ali pacbiséejoSlovenijo (Postoj-

nost bi morala Tajvan jemati
resno. Posebno zdaj, ko se trgi
v Evropiravno ne Sirijo.

@ Kaj Se bi slovenski poslov-

no, Bled)in Hrvasko (Split, Du-
brovnik). Radi pa bi povecali
Stevilo turistov, ki pridejo sem.

@ Slovenijaje vkrizi. Kajnaj

nez lahko prodal Tajvancu? naredimo, da bomo konku-
Morda tudiles? rené¢nejsi, da bomo privabi-
Gotovo. Ze zdaj uvazamo veli- Ii podjetje iz Tajvana, da pri
ko lesa in lesnih izdelkov. Sa- nasvlagadenar?Jihodvraca-
mi proizvodnje iz nasegalesa jo tudi visoki davia?

ne smemo imeti, saj SO goz-
dove Ze prevec posekali. Pro-
dali bi nam lahko farmacevt-
ske izdelke, tukaj ste mocni.
Pa visokotehnoloske naprave,
stroje. In seveda tudi hrano in
vino, tako je Se najlaze dosedi
ljudi in osvojiti srca. Imate ze-

Ko nasi ljudje danes razmis-
ligjo 0 nalozbah v Evropi, so
prve drzave, ki jim padejo na
pamet, Ceska, Poljska, Slova-
ka. Te drzave so zelo dejavne
in imajo v Tajvanu svoje pisar-
ne, se promovirajo. Ko je deni-
mo Slovaska leta 2000 odprla

[RENAHERAK

Tajvan v

stevilkah '

@ Zaletos Tajvanci pricakuje-
jo okoli 2 4-odstotno rast. Nji-
hov BDPnajbi tako znasal
priblizno 370 milijard evrov
aliskoraj 16 tiso¢ evrovna
prebivalca. Toje (v tekoéih ce-
nah)le dobrega tisoakamanj
od slovenskega BDP na prebi-
valca. V Tajvanu je tudi pre-
cej nizka brezposelnost, prib-
li¥no stiriodstotna, medtem
koprinasdosegaZeokoli 13
odstotkov. V drzavi, kijemalo
vedja od Slovenije in pol, zivi
23 milijonov prebivalcev. Lani
jeblagovnamenjavamed dr-
Zavarma dosegla 61,1 milijo-
naevrov; v Tajvan smoizvozi-
liza okoli 13,6 milijonaevrov,
uvoz pajelani znasal pribliz-
no 48 milijonov evrov. Poslo-
vanje med drzavama upada.
Za primerjavo:izvoz Tajvana
vEU obsegaod 20 do 25 mili-
jard evrovnaleto. Njegovinaj-
vecji zunanjetrgovinski par-
tneric sta Kitajska (skapaj s
Hongkongom)in Japonska.

svojo pisarno v Tajvanu, ta dr-
Zava ni imela nobene tajvan-
ske nalozbe. Od takrat do da-
nes smo na Slovasko vioZili za
350 milijonov evrov, zadnja je
naloZzba proizvajalca LCD-za-
slonov AUO, kiznaSa 198 milijo-
nov evrov, Tudi vimorate ime-
tinekoga, kibivas promoviral.

G Torej smo Slovencinekoli-
ko zaspani?

Prav zato se trudim, dabi orga-
nizirali seminar in promovira-
li Slovenijo.

{3 Slovenija zdaj prodaja kar
nekaj drzavnih nalozb, od
Telekoma Slovenije do Adrie
Airways in Aerodroma Lju-
bljana. Je kaksno podjetje za
vas zanimivo?

O tem sem se pogovarjal z ne-
katerimi predstavnikivasevia-
deinupam, dabom dobil infor-
maciie o teh podjetjih v angles-
&ini. Poslal jih bom vladi v Taj-
pej in naprej v poslovne kroge.
Tudi na Dunaju je veliko pred-
stavnitev tajvanskih podjetij.

fd Na katerih podrocjih pa
Tajvan iSce morebitne tu-
je viagatelje? Kje vidite pri-
hodnost?

Zdaj razvijamo nove tehnolo-
gije, prihodnost vidimo v bio-
kemiji, medicini, pa visold teh-
nologiji. To bonasa nova indu-
strija ob tem, ko smo v zadnjih
30 letih kar precej vloZzili v ra-

# Cevaszanima, kjelahko dobi-
te ve¢ informadlj, nam pisite na
elektronski naslov tanja.smre-
kar@finance si.



